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EVS — Regionales Abfallforum 2004
Erfahrungsbericht zur PPK-Vermarktung im Saarland

- Markterfolg in der PPK-Verwertung durch Auktion als
innovatives Veraul3erungsverfahren -

11. November 2004

Saarbricken/Otzenhausen
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Ausgahgééitﬂation: Altpapier mit dauerhaften Erldsen.
Innovatives, marktgerechtes Preisfindungsverfahren schafft Wettbewerb

Ausgangssituation Ausgangssituation

Markt + Recht [SAVAS)

® PPK ist weltweit gehandelter Rohstoff ® 792.600 Einwohner in 48 Kommunen

® Hohes Erlospotential: ® 44,1 kt/a PPK (ohne DSD)

40 =75 EUR/tje nach Strategie + Region ® Vermarktung im Biindel mit anderen

Mehrstufige Verwertungskette abfallwirtschaftlichen Leistungen

Differenzierter Markt, aber dominiert von

Grol3entsorgern . .
» Ziel: Steigerung des Ertrags zugunsten

der Gebihrenzahler

Mangels Entgeltlichkeit kein 6ffentlicher

Auftrag gemaR VOL/A » Mittel: Innovatives Auktionsverfahren

von TIM CONSULT

» Spielraum fur Anwendung innovativer
Verfahren zur Veraul3erung
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g . Verfahrenskonzeption 2003 nsoenes [=\=
Einsammlung/Vermarktung PPK
B EVS - Gebiet (ohne SB, VK, St.\WND, Lebach)
B unterteilt in 4 Gebietslose
B Trennung in 2 Verfahrensschritte
Einsammeln und Befordern Vermarkten / Verwerten
Europaweite Ausschreibung, Offenes Verfahren nach VOL Internet-Auktion, europaweit, Anlehnung an VOL

« Sammlung tber Depotcontainer

» 2.376 Depotcontainer auf

» 1.348 Standplatzen

 Gestellung und Instandhaltung DC
» Leerung der DC

« Beforderung PPK und Ubergabe

» Gestellung einer Abladestelle
« Ubernahme PPK
« Vermarktung / Verwertung

> Laufzeit: 1 Jahr
» Laufzeit: 5 Jahre
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Die Quaiifizierte Auktion fuhrt in Schritten zu maximalem Wettbewerb
und Transparenz. Praqualifikation und Erstangebote sichern die Qualitat

TIM CONSULT-Konzept der Qualifizierten Auktion

Erst-
angebot

Strategie & Praquali- Vergabe-

Verfahren fikation unterlagen aULULL
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* Verkurzte Frist * Einweisen Bieter  ® Vertragsschluss
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® Auswahl des ® Bekanntmachung ® Leistungs- E
Verfahrenswegs europaweit + lokal - beschreibung 1 ® Erstangebot auf  ® Internetgestitzte | ® Umsetzungs-
® Losbildung ® Zuverlassigkeit ® Vertrag . Papier Auktion management
1
® Laufzeit ® | eistungsfahigkeit ® Beschreibung i ® Prifung auf ® ... nur praqualifi-
« Ubernahmepunkt  ® Fachkunde Verfahrensablauf E Richtigkeit Zierte Bieter
* Preismodell >Auswahl der Bieter ~ Zoitich parallel zuy ¢ Vergleichbar- * Losweise
Praqualifikation 1 machen von Durchfuihrung
° _ 1 o I o o - . = == = = -y
irlijtsecrihti?ng'sKosten | riebenanqeboten | * Life Auktion: | U tzt |
' R i »Herstellen der | Dauer 2 h ... oder ! mgesetz
-=" T~ | Auktionierbarkeit T T T T T = = — = = — = :
~ 7> Pflichten aus Wettbewerbs-, ~ | ® Zyklische Auktion: |
/ Haushalts- und Gebiihrenrecht : Tagl. Nachbieten |
\ : Dauer 1 Woche !

~ F Sorgfalts- und Obhutspflicht -~ 7

— -

~--—————

Quelle: TIM CONSULT
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EVS: LOs-téiI'Ung angelehnt an Ausschreibung PPK-Sammlung.
Berucksichtigung der Transportkosten zur Umladestelle des Verwerters

Auktionsdesign

O Los1. ‘ ® 44,1 kt PPK (kommunal)
® ADAM/HERO ' .
Lo

® 4 Regionallose + Gesamtlos sukzessiv

® Ubernahme frei entladen
Umladestation Bieter

® 12 Monate Laufzeit
® Festpreis

® Auktion: Basispreis korrigiert um
Transportkosten Kommune - Umladestation

JAKOBY | 5 r ¢ Rangfolgeauktion:
Nur Rang, nicht Preis sichtbar

A Umladestationen des Bestbieters

® Schulung eine Woche

» Losung angepaldt an EVS-Situation
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eilnehmer 2 Ubersicht der Auktion
estteiinehmer 2 Kurzbeschreibung Screencam TIW Consult Test (Caopy)
Status Die Auktion lGuft.

Die Auktion endet in 9 Minuten | 19 Sekunden

'F¥ Premium Endine

Geben Sie ein Gebot ah

wction Engine lhr Gebot wurde akzeptiert.
higine Auktionen Hochstes Gebotin der  Nicht Sichtbar
B Kommends Auktion
Ihr hichstes Gehot 20,50 EUR (ZEGTERNA]
Ihr neues Gebot Eur| Gehot

instellungen

nline-Hilfe

Gehotsverlauf
brmelden Teilnehmer Gebot Zeit

- Teilnehmer 2 Testteilnehmer 2 20,50 EUR 15 M Er 2004 11:50
0 neue Machricht{an)

¥ [Details aushlenden

Call me!

Wir rufen Sle
sofort zurick!

Details der Auktion

Auktionsart Einzel-Fositions Yerkaufzauktion (mit offener Gebotsabgabe)
Initiator der Auktion Herr Initiator Portum Test case (Portum test case)
Langbeschreibung Gesamtvalumen: 10 Tonnen.

Bitte geben Sie lhren Preis in Eura pro Tanne ab.

Teilnehmer 1 wurde ein Gewichtung von -1 hinterlegt
I=Transpoartkosten)
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eilnehmer 2
eztteilnehmer 2

hr neues Gehot

Bitte hestitigen Sie lhr Gebot!

Héchstes Gebat in der Aukdion Micht Sichtbar
'F¥ Premium Endine
uction Engine Ihr neues 20,50 EUR
Meine Auktionen GEbOt bEtragt

> Kommende
Sind diese Angaben
korrekt?

instellungen Lﬁ—l -

nline-Hilfe

bmelden

0 neue Machricht{an)

Call me!

Wir rufen Sle
sofort zurick!
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Ubersicht der Auktion

Kurzbeschreibung
Status

Gehotsverlauf

Teilnehmer

TeilnehmerZ Testteilnehmer 2
TeilnehmerZ Testteilnehmer 2

Teilnehmer2 Testteilnehmer 2

Details der Auktion
Auktionsart

Initiator der Auktion
Langbeschreibung

Menge
Lieferzeitpunkt
Startpreis
Gehbotstyp
Auktionsstart
Auktionsende
Gebotslimit
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Screencam TIW Consult Test (Caopy)

mst geschlossen.

Es wurde noch kein Zuschlag ereilt.

zehot Zeit

23,00 EUR 15 M Er 2004 11:55
21,50 EUR 15 MEr 2004 11:54
20,50 EUR 15 b &r 2004 11:50

Einzel-Fositions Yerkaufzauktion (mit offener Gebotsabgabe)
Herr Initiator Portum Test case (Portum test case)
Gesamtvalumen: 10 Tannen.

Bitte geben Sie lhren Preis in Eura pro Tanne ab.

Teilnehmer 1 wurde ein Gewichtung von -1 hinterlegt
I=Transpoartkosten)

Mindestgebotschritt: 05 ELUR

10,00 Tonnen

20 Apr 2004 17:30

20,00 EUR (Eurd)

Es handelt sich um eine Auktion mit freier Gebotsabgabe
15 Mar 2004 11:50

16 Mar 2004 12:00

&0,00 %%

MOl



VERBAND SAAR Process » Practice » Strategy

ENTSDRGUNGS BE E TIMCONSULT

Gebotsverlauf Regionallos 1: Schrittweises Herantasten der Bieter mit
Mindestgeboten an das Marktpreisniveau
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Gebotsverlauf Regionallos 2: Bieter testen die Funktionsweise der
Auction Machine

SEROTEYEriauT

[
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Gebotsverlauf Gesamtlos: 2. Runde nach Auktion der Regionallose. Vergabe bei
Uberschreiten des Reservationspreises (= Summe bester Regionmalqospreise)

IS

Qgeb S
Gehotsverlauf N

Startgebote aller Teilnehmer

Betrag

I
2301238 1224612254 13021310 131813261335 13:4313:51 1359 14:07 14:1514:23 14:31 14:40
Cratum

© TIM CON|
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Pionierleistung des EVS mit grof3em wirtschaftlichen Vorteil zugunsten der
Gebluhrenzahler. Ertrag deckt Behalter- und Sammelkosten

Sicherheit &
Technik

®* November 2003 ® Praqualifikation + Erstangebotsprifung
sichert Qualitat des Bieterfelds

® 11 Teilnehmer

. :
® Lebhafter Bietverlauf mit Herantasten an Zugangsschutz mit PafSwort

Spitzenrange ® Telefonische Online-Schulung

® Spitzengebote im Wettlauf von Bietern mit ® Spielregeln juristisch abgesichert (AGB)
regionaler und Uberregionaler Basis

® Dauer 4:10 h (zwei Runden)

® Mehrsprachiges Call Centre

® Hochverfligbare IT-Infrastruktur

o . :
Technisch reibungsloser Ablauf ® Prozedur rechtssicherer Vertragsschluf3

® Regionaler Mittelstéandler mit . I N
Sortieranlage als Gewinner Life-Login fiir Auftraggeber

. : :
» Ergebnisverbesserung + Transparenz Umfangreiche Dokumentation

> Ertrag Uberdeckt Sammelkosten: > Sichere Durchflhrung

Gewinn aus Papierentsorgung » Einfach in der Wiederholung

-12 -
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Sprechen Sie uns an ...

TIM CONSULT GmbH

Bjorn Klippel
Dipl.-Kfm.

Petra Hausdorfer

© TIM CONSULT 2004

L 15, 12-13
68161 Mannheim

Tel. +49 (0)621 — 150 448 — 0
Fax +49 (0)621 — 150 448 — 99

www.timconsult.de

Geschaftsfuhrer
Strategie & Organisation

Tel. -16
b.klippel@timconsult.de

Assistentin

Tel. -78
p.hausdoerfer@timconsult.de
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